
 
   

                                                                                                   
                                                                                                                            

 

 

 ST_50_550 :   کارگاهکد                            (استراتژی فروش )                    کارگاه آموزشي:          

 

 

 

 

 
 

 
 

 

 

 

 

 

 کارگاه محتوای 
 

    

  استراتژی های یکپارچگي –الف 

 )استراتژی یکپارچگي عمودی به بالا) روبه جلو 

  )استراتژی یکپارچگي عمودی به پائین ) روبه عقب 

 استراتژی یکپارچگي افقي 

  استراتژی های متمرکز –ب 

 رسوخ در بازار /  توسعه بازار / توسعه محصول 

  استراتژی های تنوع -ج 

 تنوع نا همگون تنوع همگون /  تنوع افقي / 

  استراتژی های تدافعي –د 

 مشارکت /  کاهش  /  معکوس / واگذاری /  انحلال 
 

 مقدمه 

گذارد؟ تاثیر استراتژی فروش و  و داخل سازمان، بر عملکرد فروش تاثیر مياستراتژی فروش چیست و چگونه در ارتباط با محیط خارج 

باشد استراتژی فروش و  کننده محیط دروني و بیروني و پیش زمینه استراتژی فروش مي بر عملکرد فروش و بررسي اثرات تعدیل بازاریابي

اند و رهبری تحول آفرین، شدت رقابت و تحولات تکنولوژی، اثرات  بازاریابي بطور مثبت و معناداری با عملکرد فروش در ارتباط 

  .طه دارندکننده زیادی بر این راب تعدیل

 
 

 فروش /کارشناسان فروش / سرپرستان فروش /کارمندان فروش رانیمد شرایط شرکت کنندگان:
 
 
 
 

 (در صورت درخواست جهت گواهی نامه بین المللی معتبر هزینه جداگانه محاسبه می گرددداخلي)  رایه گواهي نامه  آموزشيا 

 (  ارزشیابي امیان وعدهپذیرایي از شرکت کنندگان  / )ز فراگیران استادان 

 استادان ارایه مشاوره به شرکتها  در حوزه های مختلف با شرایط ویژه توسط 

 استفاده فراگیران از سمیتئاترهای شرکت با شرایط ویژه 

  عضویت در باشگاه مشتریان و ارایه خدمات ویژه 

  تخفیف ویژه محاسبه می گردد.01نفر در هر دوره  3در صورت معرفی بیش از % 

 تخفیف ویژه محاسبه می گردد.01ورت ثبت نام هر فرد جهت حضور در سه کارگاه  آموزشی در ص % 

 
 

  تماس حاصل فرمایید. 88588008و  88888880 مرجانيخانم  آموزشبرای هماهنگي ثبت نام با واحد  


