
 
   

                                                                                                   
                                                                                                                            

 

 

 MKT_13_001 :   کارگاهکد                   ( بازاریابي ویژه مدیران فروش)                  کارگاه آموزشي:          

 

 

 

 

 
 

 

 
 

 

 
 

 

 

 

 کارگاه محتواي 

 هیپا میو مفاه ياببازاری اصول 

 (يابیبازار ختهی)آم يابیبازار ياستراتژ 

 وشریپ يدر شرکت ها يو مال يابیارتباط فروش، بازار 
 
 

 مقدمه 
 

و  يابیبازار يبرنامه ها تیریواحد مد نیا فهیباشد. وظ يو فروش م يابیشرکت، واحد بازار کی يواحدها نیاز حساس تر يکی   

 يم ياتیسازمان ح کی تیدو واحد در موفق نیا نیب يباشد. لذا هماهنگ يآن م کیاهداف استراتژ يشرکت در راستا کیفروش 

 نیباشد( ارتباط ب يم يکم تیفعال کیو فروش  يفیک تیفعال کی يابیدو واحد )بازار يها تیفعال ياهوباشد. با توجه به تفاوت م

 باشد. يروبرو م يادیز يدو واحد با چالش ها نیا
 

 

 يابیفروش و بازار يبخشها رانمدی و کارشناسان شرایط شرکت کنندگان:

  
 

 (در صورت درخواست جهت گواهی نامه بین المللی معتبر هزینه جداگانه محاسبه می گرددداخلي)  رایه گواهي نامه  آموزشيا 

 (  ارزشیابي از فراگیران استادانمیان وعدهپذیرایي از شرکت کنندگان  / ) 

 استادان ارایه مشاوره به شرکتها  در حوزه هاي مختلف با شرایط ویژه توسط 

  شرایط ویژهاستفاده فراگیران از سمیتئاترهاي شرکت با 

  عضویت در باشگاه مشتریان و ارایه خدمات ویژه 

  تخفیف ویژه محاسبه می گردد.01نفر در هر دوره  3در صورت معرفی بیش از % 

  تخفیف ویژه محاسبه می گردد.01در صورت ثبت نام هر فرد جهت حضور در سه کارگاه  آموزشی % 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  تماس حاصل فرمایید.  77121278و  77121288 مرجانيخانم  آموزشبراي هماهنگي ثبت نام با واحد  


