
  

                                                                                                   
                                                                                                                            

 

 

 CMT_06_001 :کارگاهکد                        ( مدیریت بازرگاني)                                        کارگاه آموزشي: 

 

 

 

 

 
 

 
 

 

 

 

 

 

 کارگاه محتواي 
 

 از انتفاعي وغیر انتفاعي کلیات مربوط به انواع فعالیتهاي خدماتي ،بازرگاني و صنعتي در موسسات دولتي و خصوصي 

 آن کلیات مربوط به خرید و تامین منابع 

 فواید مربوط به استفاده از روش سیستماتیک براي فعالیتهاي بازرگاني 

 )انجام خریدهاي داخلي و سفارشات خارجي )مدیریت خرید و سفارشات داخلي وخارجي 

 )بازاریابي براي فروش خدمات  وکالا )مدیریت بازاریابي داخلي و بین المللي 

 مدیریت فروش و نحوه برگزاري مناقصات و مزایده 

 انبارداري و مدیریت انبار 

 پرسش و پاسخ 

 نمایش فیلم 

 مقدمه 

مدیریت بازرگاني از مهمترین بخش هاي مدیریت شرکت هاي تجاري است زماني یک شرکت مي تواند بین خود مشتریان و خریدارانش 

یک بنگاه اقتصادي را به عهده مي  ارتباط تجاري خوبي برقرار کند که یک مدیر بازرگاني موفق داشته باشد . فردي که مدیریت بازرگاني

 مدیر بازرگاني گیرد در جذب مشتریان و عرضه و معرفي صحیح و اصول محصول یا خدمات یک شرکت تلاش مي کند و به طور طبیعي

فردي است که نقش اساسي در سود و زیان شرکتها دارد . دوره کارشناسي مدیریت بازرگاني یکي از دوره هاي تحصیلي آموزش عالي 

است و هدف از تشکیل این دوره آموزش نیروي انساني متخصص مورد نیاز سازمانها، اداره ها، موسسه ها و شرکتهاي دولتي و خصوصي در 

  ف و هدفهاي گوناگون در سطوح کارشناسي مي باشد.زمینه بازرگاني با وظای
 

 تجاري و تولیدي شرکتها و سازمانهاي بازرگاني کارشناسان و مدیران  شرایط شرکت کنندگان:

 

 (در صورت درخواست جهت گواهی نامه بین المللی معتبر هزینه جداگانه محاسبه می گرددداخلي)  رایه گواهي نامه  آموزشيا 

 ( /  ارزشیابي از فراگیران استادانمیان وعدهکنندگان  ) پذیرایي از شرکت 

 استادان ارایه مشاوره به شرکتها  در حوزه هاي مختلف با شرایط ویژه توسط 

 استفاده فراگیران از سمیتئاترهاي شرکت با شرایط ویژه 

  عضویت در باشگاه مشتریان و ارایه خدمات ویژه 

  تخفیف ویژه محاسبه می گردد.01نفر در هر دوره  3در صورت معرفی بیش از % 

  تخفیف ویژه محاسبه می گردد.01در صورت ثبت نام هر فرد جهت حضور در سه کارگاه  آموزشی % 
 

 

 

  تماس حاصل فرمایید.  77121278و  77121288 مرجانيخانم  آموزشبراي هماهنگي ثبت نام با واحد  

 

http://www.beytoote.com/scientific/introduction/business-administration.html

