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 کارگاه محتواي 

 آوري و بررسي اطلاعات جمع  

 تعیین هدفهاي بازاریابي با توجه به نتایج اطلاعات به دست آمده  

  تعیین آمیزه و یا ترکیب بازاریابيMix Marketing  

 نیروي انساني و آموزش لازم سازماندهي 

 با برنامه بررسي و مقایسه عملكرد 

 تامین خدمات بعد از فروش 

 کنندگان بررسي نظریات مصرف  

 ایجاد تقاضا براي محصول و خدمات  

 ایجاد هماهنگي بین مقدار، زمان و خصوصیات تقاضا 

 ( مطلعه مورديCase Study) 

 مقدمه 
 

 pچهار» زاریابي فرآیند تمرکز منابع واهداف سازمان برروي نیازها و فرصتهاي محیطي است. آمیخته ي بازاریابي یامدیریت با       

٬promotion ٬price ٬product٬ plce ي عمده ابزارهاي از توزیع کانال مكان ومحصول  ٬قیمت٬ ترغیبي و تشویقي فعالیتهايعني ی 

 میباشد.بازاریابي معاصر مدیران
 

 سرپرستان مدیران اجرایي/ کارشناسان / مدیران بازاریابي /   شرایط شرکت کنندگان:

  
 

 (در صورت درخواست جهت گواهی نامه بین المللی معتبر هزینه جداگانه محاسبه می گرددداخلي)  رایه گواهي نامه  آموزشيا 

 (  ارزشیابي از فراگیران استادمیان وعدهپذیرایي از شرکت کنندگان  / )ان 

 استادان ارایه مشاوره به شرکتها  در حوزه هاي مختلف با شرایط ویژه توسط 

 استفاده فراگیران از سمیتئاترهاي شرکت با شرایط ویژه 

  عضویت در باشگاه مشتریان و ارایه خدمات ویژه 

  تخفیف ویژه محاسبه می گردد.01نفر در هر دوره  3در صورت معرفی بیش از % 

 تخفیف ویژه محاسبه می گردد.01رد جهت حضور در سه کارگاه  آموزشی در صورت ثبت نام هر ف % 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  تماس حاصل فرمایید.  77121278و  77121288 مرجانيخانم  آموزشبراي هماهنگي ثبت نام با واحد  


