
 
   

                                                                                                   
                                                                                                                            

 

 

 RT_06_001 :   کارگاهکد                            ( زبان بدن )                    کارگاه آموزشي:          

 

 

 

 

 
 

 
 

 

 

 

 

 کارگاه محتواي 
 

 چگونه احساسات دروني خود را بر بوم نقاشي چهره خود کنترل کنيم /  رمز گشايي رفتار غير کلامي مشتريان 

  / تكنيكهاي انحصاري زبان بدن براي مديرانرازهاي نهفته در زبان بدن جهت برقراري ارتباط موثر 

 علائم دروغگويي و تكنيكهاي شناخت / نظريه اندرو متلزوف جهت ارتباط با افرادي که نمي توان با ايشان مذاکره نمود 

 نقش چشم سوم در تمرکز بر مذاکرات / نقش نورونها در موفقيت ارتباطات با مشتريان 

 ينيم / رابطه قدرت و موقعيت با زبان بدن / تحليل نحوه نگاه و نقش کليدي آن چگونه باديگران بر سر ميز مذاکره بنش 

 رازهاي نهفته در دستان و دست دادن در مذاکره / مهندسي زبان بدن و شناخت نشانه ها 

  درصد موفقيت در مذاکرات را بهبود سازد؟ 55زبان بو / آيا شناخت زبان بدن مي تواند 

 71  ذوق مي زند / شناخت چهره / چگونه زبان بدن در رفتارها مي تواند ما را بهترين سازد.اقدام که در مذاکرات تو 

  نشانه هاي عدم موافقت ، بدگماني ، عصبي شدن ، اطمينان، تسليم ، تجزيه و تحليل، شك داشتن، بي علاقگي ، صداقت در زبان

 بدن

 مقدمه 

افراد است. اما درک اين علايم بي صدا )علايم زبان بدن( که اصلا « زبان بدن»درصد دانش روابط عمومي در گرو درک  55گفته مي شود 

واضح و مشخص نيستند، چندان آسان نيست. زيرا هر حرکت بر حسب موقعيت، معني خاصي را مي دهد. بعضي ذاتا درک بهتري در اين 

 .آنهايي است که با تمرين نيز مي توان در آن استاد شد زمينه دارند اما دانش درک زبان بدن، از

 
 

  مديران ارشد و کادر اداري شرکتها،صنايع و کارخانه هاي کشور شرايط شرکت کنندگان:
 

 (در صورت درخواست جهت گواهی نامه بین المللی معتبر هزینه جداگانه محاسبه می گرددداخلي)  رايه گواهي نامه  آموزشيا 

 ( /  ارزشيابي از فراگيران استادانمیان وعدهکت کنندگان  )پذيرايي از شر 

 استادان ارايه مشاوره به شرکتها  در حوزه هاي مختلف با شرايط ويژه توسط 

 استفاده فراگيران از سميتئاترهاي شرکت با شرايط ويژه 

  عضويت در باشگاه مشتريان و ارايه خدمات ويژه 

  تخفیف ویژه محاسبه می گردد.01ه نفر در هر دور 3در صورت معرفی بیش از % 

  تخفیف ویژه محاسبه می گردد.01در صورت ثبت نام هر فرد جهت حضور در سه کارگاه  آموزشی % 
 

 

 

 

 

 

 

 

  تماس حاصل فرماييد.  77171271و  77171718 مرجانيخانم  آموزشبراي هماهنگي ثبت نام با واحد  


